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CAPITOLUL I

PROCESUL COMUNICĂRII ECONOMICE PRIN BANI PE PIEŢELE FINANCIARE ŞI DE CREDIT INTERNAŢIONALE

1.1 LOCUL PIEŢELOR FINANCIARE ŞI DE CREDIT IN PROCESUL DE COMUNICARE ECONOMICĂ INTERNATIONALĂ PRIN BANI

Dacă Piaţa Economică Internaţională a rezolvat elementele principale ale procesului de comunicare economică prin bani (problema cunoaşterii nivelului internaţional al valorii, emiterea semnelor baneşti necesare transmiterii mesajului valoric, organizarea circuitului semnelor baneşti în context internaţional), pieţelor financiare şi de credit le revin atribuţii la fel de importante in privinţa mişcării internaţionale a valorii.

Valoarea intrată în circuitul internaţional este supusă unor procese de repartiţie de natură financiară şi de credit. Aceste procese de repartiţie sunt determinate de efectele de sistem ale comunitaţii mondiale, de desfăşurare reală a fenomenelor economice din cadrul economiei mondiale.

Astfel, organizarea  unor activităţi de ordin politic, cultural, militar, etc la nivel regional sau internaţional şi functionarea institutiilor corespunzătoare acestor activităţi ( cum ar fi O.N.U., U.N.E.S.C.O., N.A.T.O) impun formarea unor fonduri financiare cu caracter internaţional pentru acoperirea cheltuielilor de capital şi de funcţionare.

Conştientizarea responsabilitaţilor mondiale a dus la sinteza unor probleme cu caracter global (subdezvoltare, poluarea mediului, conflictele locale si regionale) impune, de asemenea, constituirea unor fonduri financiare internaţionale pentru rezolvarea acestor probleme globale prin cercetări ştiinţifice, consfătuiri, acţiuni directe de intervenţie.

Probleme de repartiţie financiară şi de credit sunt cerute şi de formarea uniunilor economice regionale (de tipul Uniunii Europene), precum şi de funcţionarea instituţiilor lor care au misiunea să rezolve probleme de investiţii, compensarea diferenţelor de preţuri, etc.

De asemenea, dezvoltarea economică a fiecărui stat pune probleme economice care implică repartiţie financiară şi de credit în context internaţional. Insuficienţa fondurilor financiare de pe piaţa internă, precum şi necesitatea unor fonduri în valută cu circulaţie internaţională fac ca fiecare stat să caute intrarea pe pieţele financiare şi de credit ale altor ţări sau de pe piaţa mondială.

La nivelul anilor ’90, operaţiunile pe piaţa financiară internaţională se ridică la 350-400 miliarde de dolari pentru programe de investiţii, plasamente de titluri, ajutoare internaţionale. Dacă avem în vedere că majoritatea legăturilor economice internaţionale de tip import-export trec prin zona creditului (comercial şi bancar), atunci putem spune că fenomenul repartiţiei prin credit depăşeşte annual cifra de 5000 de miliarde de dolari.

1.2 CONTRIBUŢIA PIEŢEI FINANCIARE INTERNAŢIONALE LA PROCESUL DE COMUNICARE ECONOMICĂ

Piaţa financiară internaţională, componentă de bază a sistemului financiar şi monetar internaţional, cuprinde instituţii cu caracter internaţional, instituţii cu caracter naţional, regional şi mondial (instituţii financiare, bancare, burse de valori) care au ca misiune atragerea de fonduri financiare şi dirijarea lor spre obiective şi beneficiari din diferite ţări.

Această misiune se realizează prin înfăptuirea unor operaţiuni specifice care caracterizează activitatea financiară internaţională. Operaţiunile respective vor contura, totodată , şi contribuţia pieţei financiare la desfăşurarea procesului complex de comunicare economică prin bani în cadrul comunităţii mondiale.

Formarea unui fond financiar internaţional, ca produs al pieţei financiare, reprezintă o activitate complexă care însumează mai multe operaţiuni grupate pe patru etape de lucru.

Operaţiunea I. Prin intermediul unor acţiuni de atragere de pe pieţele naţionale sau din disponibilităţile unor organisme regionale şi internaţionale, piaţa financiară mobilizează în context internaţional valoare sub forma unor fonduri financiare exprimate cu ajutorul etaloanelor naţionale şi internaţionale, la nivelul lor din momentul repartiţiei financiare.

Mobilizarea de fonduri se face sub formă de:

· valoare efectivă, cuprinsă în mărfuri şi servicii repartizate ca atare în context internaţional;

· sume de semne băneşti.

Operaţiunea II. Aici sunt concentrate operaţiunile de evaluare a fondurilor mobilizate cu ajutorul etaloanelor internaţionale la nivelul lor din momentul evaluării.Prin această evaluare, fondul financiar preia influenţele pe care le suportă permanent etalonul internaţional utilizat.

Operaţiunea III. Aici sunt cuprinse operaţiunile de repartiţie financiară realizată de instituţiile pieţei financiare; prin aceste acţiuni sunt precizaţi beneficiarii fondurilor, obiectivale finanţate, precum şi condiţiile ce caracterizează repartiţia respectivă.


Beneficiarii fondurilor sunt:

· agenţii economici;

· bănci, guverne;

· persoane fizice;

· instituţii internaţionale.

Obiectivele finanţate sunt reprezantate de:

· investiţii directe;

· plasamentul de titluri;

· comerţul exterior;

· acţiuni internaţionale de ajutor;

· cheltuieli de capital şi de funcţionare ale instituţiilor regionale şi internaţionale.

Condiţionarea accesului la fondurile financiare internaţionale este o activitate complexă, care îmbină interesele furnizorilor de fonduri, ale intermediarilor şi ale beneficiarilor. Rezultatul acestei îmbinări reflectă nivelul forţei celor implicaţi, de multe ori fiind în favoarea uneia dintre părţi. Aceste condiţionări sunt:

-    condiţionări economice;

· condiţionări privind riscul şi costul;

· condiţionări politice.

Condiţionările economice impun beneficiarului şi intermediarului utilizarea eficientă a fondurilor în acţiuni care să aducă câştiguri părţilor. În acest sens se fac studii de fezabilitate. Tot aici se includ şi recomandări pentru realizarea unor măsuri cu caracter economic cumar fi accelerarea reformei economice, a privatizării şi restructurării economiei.

Condiţionările privind riscul şi costul îmbină aspecte economice şi juridice, politice şi sociale. Aceste aspecte sunt analizate în legătură cu beneficiarul fondului, cu ţara acestuia şi chiar cu zona geografică din care face parte ţara respectivă. Riscul analizat poate fi economic, valutar, politic, social, fiscal, militar.

Condiţionările politice sunt cele mai criticabile, ele legînd accesul la fondurile financiare de deciziile politice interne, regionale şi internaţionale ale ţării solicitantului de fonduri (democratizare, drepturile omului, drepturile minorităţilor, eliminarea divergenţelor politice şi teritoriale cu vecinii, sprijinirea acţiunilor internaţionale ale ţărilor furnizoare de fonduri, etc.).

1.3 CONTRIBUŢIA PIEŢEI INTERNAŢIONALE A CREDITULUI LA PROCESUL DE COMUNICARE ECONOMICĂ

Piaţa internaţională a creditului se încadrează în procesul de comunicare ceonomică prin intermediul operaţiunilor pe care instituţiile pieţei respective le realizează. În general, piaţa creditului foloseşte aparatul bancar situat în economiile naţionale sau în context internaţional, precum şi instituţii cu caracter regional şi internaţional.

Înfăptuind operaţiunile de creditare, piaţa creditului contribuie la reglarea procesului de comunicare în sensul accelerării circulaţiei valorii în context internaţional şi evitării staţionării ei în stocuri.

Produsul credite internaţionale rezultă din exercitarea unor operaţiuni de atragere de disponibilităţi băneşti, de emisiune de bani pentru creditare în contul disponibilităţilor băneşti atrase şi de dirijare a fondurilor respective către beneficiarii creditării.

Operaţiunea I. Prin intermediul unor procedee de atragere a disponibilităţilor băneşti (obligativitatea contribuţiei la formarea capitalului social al băncilor sau la formarea capitalului de lucru al instituţiilor internaţionale – cum ar fi F.M.I., sau la posibilitatea fructificării eficiente a unor fonduri disponibile), piaţa creditului scoate în context internaţional fonduri exprimate prin etaloane naţionale şi vehiculate de semne băneşti naţionale.

În cazul în care se realizează o repartiţie de tip credit cu valoare efectivă sub formă de mărfuri şi servicii, atunci piaţa consemnează doar intrarea de valoare sub forma informaţiei monetare.

Operaţiunea II. Este operaţiunea de evaloare a fondurilor de credit sub formă de bunuri şi servicii şi a creditelor emise pe baza disponibilităţilor atrase în conturi cu ajutorul unui etalon internaţional, la nivelul acestuia din momentul evaluării. Ca şi în cazul operaţiunii similare de pe piaţa financiară, şi aici are loc o actualizare periodică a valorii reale a fondurilor, în funcţie de modificările în timp ale etalonului utilizat pentru evaluarea internaţioanlă.

Operaţiunea III. Instituţiile pieţei creditului realizează o structurare a valorii de care dispun pe fonduri şi destinaţii, în conformitate cu tipurile de condiţionări specifice repartiţiei internaţionale. În urma acestor activităţi rezultă produsul finit, sub forma fondurilor de credit.
Beneficiarii fondurilor de credit sunt:

· agenţi economici;

· bănci;

· guverne;

· instituţii internaţionale.

Obiectivele creditării:

· derulerea schimburilor economice internaţionale;

· activitate de investiţii;

· echilibrarea balanţei de plăţi.

CAPITOLUL II

FINANŢAREA ŞI CREDITAREA INVESTIŢIILOR INTERNAŢIONALE DIRECTE

2.1 STRATEGII ÎN REALIZAREA INVESTIŢIILOR INTERNAŢIONALE

Activitatea economică de realizare a investiţiilor în context internaţional a devenit o preocupare din ce în ce mai amplă. Ea se înfăptuieşte în legătură cu construirea sau dezvoltarea de întreprinderi, obiective sociale culturale şi administrative, instalaţii militare, prospecţiuni geologice,etc.

Obiectivele construite, în cazul unei investiţii internaţionale directe, rămân definitiv sau pentru o anumită perioadă de timp în posesia investitorului străin. Ţara beneficiară a investiţiei, prin agenţii economici rezidenţi, poate participa le realizarea obiectivului finanţat în context internaţional într-o proporţie stabilită prin negociere şi în conformitate cu legislaţia ţării respective, sau nu participă, firma rezultată fiind în totalitate în proprietatea investitorului străin.

Realizarea de obiective prin investiţii străine are loc pe baza unor strategii economice, financiare şi sociale ale investitorului şi ale beneficiarului investiţieie respective.

Pentru investitorul străin realizarea unui obiectiv este motivată, în primul rând, de avantajele economice pe care le estimează:

· cucerirea unui segment de piaţă în ţara unde se realizează investiţia, evitând barierele tarifare şi netarifare;

· folosirea unor materii prime, a forţei de muncă şi a altor resurse existente în ţara beneficiară a investiţiei, fără a face cheltuieli suplimentare de transport, cheltuieli cu pregătirea forţei de muncă, etc.;

· intrarea cu produse finite pe piaţa limitrofă ţării unde se face investiţia, cu cheltuieli reduse de transport şi service, etc.;

Pentru agentul economic local şi ţara sa, apelarea la investiţia străină se bazează pe o serie de avantaje previzionate:

-introducerea în firma existentă sau în firma nouă a unor utilaje, soluţii tehnologice şi organizatorice de vârf, cu efecte favorabile în întreaga economie naţională;

· amplificarea folosirii capacităţilor de producţie existente prin lărgirea pieţei, noile produse fiind exportate sub noua marcă, mai cunoscută pe piaţa internaţională;

· valorificarea unor resurse locale ( materiale, de forţă de muncă, construcţii în domeniul transportului, telecomunicaţiilor, culturale, etc.);

Avantajele financiar-monetare ale investitorului străin:
· avantajele financiare sub forma dividendelor pe care să le repartizeze în totalitate sau în anumite proporţii, conform legislaţiei din ţara primitoare a investiţieie;

· avantaje fiscale sub forma reducerilor şi scutirilor de impozite, taxe vamale;

· avantaje monetare în privinţa schimbului valutar, serviciilor bancare.

Avantajele financiar-monetare pentru ţara beneficiară a investiţiilor:

· creşterea profitului la firmele realizate prin investiţia străină;

· posibilitatea încasării de impozite imediat (T.V.A., impozit pe salarii, terenuri, etc.) sau în perspectivă după trecerea perioadei de scutire.

În multe cazuri, motivaţia realizării unei investiţii în străinătate are drept conţinut principal dorinţa investitorului de a penetra într-o zonă  de interese strategice (de ordin politic, militar) pentru ţara sa.

La rândul său, primitorul investiţiei contează pe rolul social al investiţiei (creşterea locurilor de muncă), dar şi pe schimbarea raportului de forţe în plan regional, o dată cu investiţia ţara investitorului schimbându-şi atitudinea faţă de securitatea în zonă.




Orice investiţie în context internaţional este însoţită de strategii severe de reducere sau eliminare a riscurilor. Gama riscurilor care ameninţă o investiţie străină este foarte largă. Ea cuprinde riscuri economice, fiscale, monetare, sociale, politice, naturale.

Pentru fiecare categorie de risc, investitorul solicită garanţii din partea partenerului şi a ţării sale. Aceste garanţii vizează:

· asigurarea că obiectivele constituite nu vor fi naţionalizate, expropriate sau rechiziţionate;

· asigurarea unor despăgubiri reale în cazurile în care, din motive excepţionale, se face transfer de proprietate;

· asigurarea de transfer în străinătate a dividendelor, a sumelor rezultate din vânzarea de acţiuni şi de lichidarea investiţiei;

· asigurarea unui regim fiscal care să prevadă facilităţi în primii ani de funcţionare şi de parcurs;

· existenţa unui regim juridic clar şi ferm, cu prevederi care sunt în concordanţă cu dreptul internaţional.

2.2 SURSELE ŞI METODELE DE FINANŢARE A INVESTIŢIILOR INTERNAŢIONALE

Realizarea investiţiilor în străinătate pune probleme financiare deosebite, deoarece în primul rand este necesar să se stabilească structura aportului investitorului străin.

​
În conf. cu legea nr. 35/1991, aportul investitorului străin în România poate consta în :

· capital în valută convertibilă;

· maşini, utilaje, mijloace de transport, subansamble,piese de schimb şi alte bunuri;

· servicii, drepturi de proprietate industrială şi intelectuală – brevete, licenţe, know – how, mărci de fabrică şi de cpmerţ, dreptul de autor, traducător, editor, cunoştinţe de organizare şi conducere;

· veni9turi şi profituri din activit[ţi realizate în România, precum şi bunuri şi valori dobândite în condiţiile legii, după plata impozitelor şi taxelor prevăzute de lege.

Din structura aportului investitorului străin, doar ultima componentă precizează şi sursa de finanţare; în cazul celorlalte componente se impune precizarea surselor din care partenerul străin îşi poate procura valuta şi bunurile pe care urmează a le îngloba în capitalul social al obiectului construit.

În practica internaţională, sursele de finanţare a investiţiilor făcute în străinătate sunt reprezentate de:

· Rezultatele financiare ale firmei investitoare;

· Resursele unor bănci care pot acorda credit pe termen mediu şi lung

· Resursele pieţei de capital mobilizate prin plasamentul de acţiuni şi obligaţiuni;

· Fonduri guvernamentale;

· Fonduri individuale.

Pentru investitor, alegerea sursei reprezintă o opţiune complexă, fundamentată în principal pe costul acesteia ( dobânzi, comisioane, dividende ) şi pe condiţiile de acces, de utilizare şi de rambursare. El va trebui să cerceteze piaţa financiară, piaţa de capital şi piaţa creditului pentru a obţine fondul financiar necesar la un cost cât mai redus. În acest scop va determina un cost mediu al capitalului format şi un cost marginal pentru eventualele creşteri de capital.

Metodele de procurare a fondurilor financiare de care investitorul străin are nevoie sunt:

Resursele proprii – provenite din repartizarea profitului; în acest caz investitorul străin va trebui să ţină cont de dorinţa acţionarilor de la propria întreprindere şi să valorifice sumele respective la un dividend acceptabil, care va fi costul fondurilor procurate din surse proprii. Mobilizarea acestor resurse se face prin virarea internaţională a sumelor în monedă convertibilă sau prin mişcarea de valoare efectivă a bunurilor şi serviciilor ce intră în structura admisă a aportului în natură al investitorului străin;

Piaţa de capital – prin plasarea de noi acţiuni sau obligaţiuni. Costul acestor fonduri depinde de dividendul promis noilor acţionari sau de dobânda plătibilă la împrumutul obligatar contractat prin plasament de obligaţiuni. Mobilizarea de fonduri de pe piaţa de capital sa face prin emisiunea şi plasamentul de titluri pe piaţa proprie a investitoruluio sau pe o piaţă terţă, inclusive pe piaţa euroemisiunii.

Piaţa creditului – pentru procurarea de credite bancare pe termen scurt, mediu şi lung se suportă drept cost dobânda, comisioanele şi condiţiile de acces, utilizare şi rambursare. Apelarea la creditul bancar are loc pe baza unor cereri şi contracte de creditare, în condiţiile în care solicitantul îndeplineşte toate condiţiile impuse de bancă.

În perioda de funcţionare firmele înfiinţate cu aportul capitalului străin pot contracta credite în valută şi în moneda ţării beneficiare a investiţiei de la băncile locale şi din străinătate. Acestor firme li se deschid conturi la băncile locale şi din afara ţării respective, în conformitate cu legislaţia bancară. Asupra disponibilităţilor din conturi, societăţile comeciale cu participare de capital străin au drept de dispoziţie.

Pentru ţările care fac export de capital, problemele plasamentului de fonduri financiare în investiţii situate în străinătate sunt urmărite de instituţii specializate.

În SUA de problema finanţării investiţiilor în străinătate se ocupă O.P.I.C ; în Japonia sunt mai multe instituţii: Banca de export/import a Japoniei, Oficiul Japonez de comerţ exterior, Fondul de cooperare economică cu  străinătatea; în Franţa instituţia care acordă sprijin şi garanţii pentru investitorii francezi este Banca Franceză de comerţ exterior şi Fondul de Cooperare şi Asigurare a Comerţului exterior; în România înstituţia se numeşte Agenţia Română de Dezvoltare – analizează bonitatea investitorului străin, modul în care se va face investiţia , cuantumul capitalului investit, respectarea legislaţiei, a condiţiilor de mediu, sociale etc.

2.3 Etapele realizării unei investiţii în străinătate

1) Etapa pregătitoare

Furnizorul de fonduri financiare, direct sau prin intermediul repartiţiei financiare internaţionale este preocupat de cunoaştere beneficiarului investiţiei şi a ţării acestuia. Sunt luate in calcul aspectele economice, financiare, fiscale, moneatre, sociale, politice, militare etc.

Criteriile urmărite de investitorul străin sunt:

· Restricţiile privind repatrierea capitalului străin (între  0 – 12 puncte);

· Permisiunea pentru penetrarea capitalului străin (între  0 – 12 puncte);

· Existenţa unor discriminări în raport cu firmele locale (între  0 – 12 puncte);

· Starea de convertibilitate şi stabilitatea monedei (pentru ţara care are monedă convertibilă se acordă 18 puncte, iar pentru ţara cu monedă ce are doar convertibilitate internă se acordă 8 puncte);

· Stabilitatea politică din ţara beneficiarului de investiţii străine (ţările cu stabilitate politică pe termen lung primesc 16 puncte, iar cele în care o lovitură de stat este imminentă primesc 0 puncte);

· Protecţia vamală pentru produsele obţinute din viitoarea investiţie (unde există  protecţie largă se acordă 8 puncte, iar  unde nu există 2 puncte);

· Nivelul şi posibilităţile de acces la piaţa locală de capital (punctaj între 8 şi 2);

· Nivelul inflaţiei anuale pe ultimii 5 ani (dacă rata inflaţiei depăşeşte 35% se acordă 2 puncte, iar dacă este sub 1% se acordă punctaj maxim de 14 puncte) ;

Investitorul străin devine interesat pentru realizarea investiţiei dacă ţara beneficiară a investiţiei întruneşte un punctaj mai mare de 40.

Etapa premergătoare se încheie în cazul în care investitorul străin devine interesat, cu un Acord internaţional de investiţii, în care sunt stipulate drepturile şi obligaţiile părţilor, clauzele de apărare a investiţiei contra riscurilor economice, politice, militare etc. 

În cazul României investitorul trebuie să aibe aprobarea de Agenţiei Române de Dezvoltare sub forma Certificatului de investitor.

2) Etapa de proiectare a obiectivului de investiţie

Proiectarea obiectivului din punct de vedere ethnic, economic şi financiar are la bază Studiul de fezabilitate, document tehnico-economic solicitat pentru orice investiţie importantă. Prin acesta investitorul îşi conturează efortul financiar, dar şi avantajele economice şi financiare ale viitoarei investiţii.

Întocmirea corectă a studiului de fezabilitate, în conformitate cu exigenţele pieţei din ţările dezvoltate şi recomandările instituţiilor financiare şi bancare internaţionale, reprezintă o condiţie obligatorie pentru acceptarea investiţiei de ţara beneficiară sau de partenerii care furnizează fondurile financiare.

3) Etapa realizării deciziei de investiţie

În această etapă au loc principalele operaţiuni de proiectare şi evaluare a obiectivului conturat în studiul de fezabilitate.

Soluţiile tehnice, tehnologice şi economice sunt definitivate şi se transformă, cu ajutorul unui etalon internaţional, în preţul investiţiei.

Apoi, folosind sursele şi modalităţile de atragere de fonduri financiare, se montează fondul necesar finanţării. Cu ajutorul modalităţilor de plată ale pieţei monetare internaţionale are loc transferul de valoare către obiectivul proiectat.

Prin mişcarea internaţională a sumelor băneşti are loc cumpărarea de materiale, utilaje, forţă de muncă, informaţii şi înglobarea lor în obiectivul investiţiei.

Operaţiunile respective se vor reflecta în balanţele de plăţi ale ţării finanţatoare şi beneficiare, în activitatea băncilor, instituţiilor de asigurare, în bugetele activităţii de încasări şi plăţi în valută ale firmelor care furnizează mărfurile şi serviciile.

Operaţiunile şi mecanismele de lucru de pe pieţele monetară, financiară şi de credit ale sistemului financiar şi monetar internaţional vor fi utilizate din plin.

2.4 Fundamentarea deciziei de creditare a comerţului exterior

Pentru contractarea unui credit legat de realizarea exportului sau a importului, precum şi pentru plata serviciilor aferente operaţiunii de export/import, solicitatorul se adresează băncii comerciale, cu care procedează la fundamentarea deciziei de creditare.

Procesul decisional în materie de credite în valută cuprinde etapele următoare:

1. Analiza managerială şi economico-financiară a firmei solicitatoare de credit

2. Analiza efectivă a creditului solicitat

3. Analiza resurselor de creditare ale băncii şi adoptarea deciziei de creditare

4. Analiza periodică a calităţii portofoliului de credite in funcţie de utilizarea şi rambursarea la timp a creditelor.

Analiza managerială

Băncile comerciale care acordă credite în valută pentru export/import impugn solicitatorilor furnizarea de informaţii diverse din care să rezulte modul în care e condusă firma şi prformanţele sale economice şi financiare. Aceste informaţii sunt cuprinse în documentele economice, juridice, financiare şi contabile ale firmei, precum şi in informările inspectorilor bancari.

Pentru a primi un credit o firmă trebuie să depună următoarele documente:

· Cerere de credit

· Documentele de constituire a societăţii comerciale

· Bilanţul contabil

· Planul de trezorerie

· Situaţia creanţelor şi obligaţiilor

· Bugetul de venituri şi cheltuieli

· Situaţia contractelor ferme de export/import

· Lista garanţiilor

· Componenţa Consiliului  de administraţie.

Firma solicitatoare trebuie să prezinte o situaţie economică care să nu fie afectată de riscuri majore în perioada de utilizare a creditului. În acest sens banca analizează întregul mediu inconjurător al firmei, din interiorul ţării, dar şi în privinţa partenerilor externi.

O primă garanţie pentru bancă in privinţa unor riscuri economice, financiare, monetare este reprazentată de calitatea menagementului firmei. Contează calitatea oragnizării, perspectivele în domeniul şi  ramura de activitate a unităţii economice solicitatoare de credit, calitatea şi creativitatea conducerii, capacitatea de influen’are a pieţei şi concurenţa, penetrarea pe piaţa internaţională etc.

În funcţie de aceste domenii şi calificativele acordate de bănci, firmale sunt clasificate în cinci categorii notate de la A la E. Firmele notate cu A şi B sunt admise mai uşor pentru etapele următoare ale procesului decisional.

Analiza managerială vrea să pună în evidenţă condiţiile reale de activitate, problemele de natură socială şi economică din firme, relaţiile conducerii cu sindicatele, garanţia valorificării produselor firmei pe piaţa externă.

Analiza performanţelor economice şi financiare

Sistemul bancar din România şi-a format un mechanism evoluat de urmărire a bonităţii firmelor cuprinse în fundamentarea deciziei de creditare. B.C.R determină performanţele financiare şi economice ale clienţilor săi în funcţie de 8 indicatori:

· Gradul de îndatorare

· Lichiditatea curentă

· Solvabilitatea patrimonială

· Rentabilitatea capitalurilor proprii

· Viteza de rotaţie a activelor

· Acoperirea dobânzi

· Dependenţa de pieţele de aprovizionare

· Garanţii.

Pe baza acestor indicatori se stabilesc 5 clase de performanţă (A,B,C,D,E).

Analiza efectivă a creditului în valută solicitat

În cererea de credit scopul solicitării trebuie să fie précis, pentru a putea fi identificat în instrucţiunile de creditare ale băncii şi în documentaţia economică şi financiară înaintată de firme. Comitetul de fundamentare a deciziei din bancă urmăreşte dimensiunile valorice ale solicitării de credite pe baza Planului de trezorerie şi Bugetului de încasări şi plăţi în valută, documente prezentate de firmă pentru perioadele viitoare, precum şi pe baza Situaţiilor privind contractele de export/import.

Odată cu fundamentarea dimensiunii creditului şi a monedeide exprimare, Comitetul de credite identifică şi sursele de rambursare a creditului solicitat. În acest scop se studiază Bugetul de venituri şi cheltuieli, Planul de trezorerie, Bugetului de încasări şi plăţi în valută, Situaţiile privind contractele de export/import etc. Banca trebuie să verifice dacă firma nu este grevată de datorii în valută pentru perioada de angajare a creditului şi dacă, pe parcurs firma are fonduri în valută pentru plata dobânzilor şi la scadenţă pentru rambursarea ratelor.

Atenţie mărită se acordă identificării garanţiilor creditului solicitat. Banca comercială solicită documente din care să rezulte tipul de garanţie propus de firmele care cer credite, dreptul lor de proprietate asupra bunurilor cuprinse in garanţie, valoarea reală a acestor bunuri.

Sunt considerate garanţii:

· Depozite bancare;

· Bunurile procurate din credit;

· Valori mobiliare şi imobiliare;

· Creanţe deţinute de debitor faţă de alte firme etc.

Uneori sunt solicitate garanţii din partea unor bănci sub forma unor Scrisori de garanţie bancară.

Pentru majoritatea tipurilor de garanţii, banca creditoare încheie cu solicitantul de credite contracte de gaj, de depozite bancare, de cesiune, de garanţie imobiliară, specificându-se baza legală şi obliogaţiile firmelor creditate de a păstra in bune condiţii bunurile gajate şi de a le folosi în caz de producerea riscului, la rambursarea creditului ce va fi primit.

Analiza resurselor de creditare ale bancilor

Înainte de a se pronunţa în favoarea solicitării de credite analizate până în prezent, Comitetul de credit al băncii procedează şi la verificarea disponibilităţilor în valută, prezente şi viitoare, disponibilităţi care vor forma baza de tragere ( emisiune) a creditului.

În cazul băncilor comerciale din România, resursele de creditare în valută sunt consemnate în pasivul bilanţului , sub forma Pasivelor externe. Ele provin din depunerile în valută ale rezidenţilor şi nerezidenţilor, din cumpărările de valută făcute de bancă de pe piaţa valutară, din creditele externe primite direct de bancă sau numai gestionate de aceasta etc..

Disponibilităţile previzionate  pentru data acordării creditului sunt correlate cu plasamentele totale de credite deja aprobate pentru data respectivă, determinându-se volumul de credite ce mai poate fi angajat pentru solicitarea aflată în curs de definitivare.

Dacă valoarea rămasă neangajată este suficientă, se trece la adoptarea deciziei de creditare.

Adoptarea deciziei de creditare

Pe baza rezultatelor stabilite în etapele anterioare ale procesului decisional, structurile ierarhice ale băncii comerciale trec la adoptarea deciziei de creditare.

În această etapă se negociază cu clientul modalitatea de acordare,moneda de exprimare, dobânda, comisioanele, ratele de rambursare etc.

Dacă clientul acceptă aceste condiţii, atunci i se comunică decizia de creditare şi se trece la încheierea Contractului de credit care precizează:

· Suma

· Obiectul creditat

· Modalitatea de efectuare aplăţilor din credit

· Eşalonarea acordării sumei totale

· Dobânda

· Comisioanele

· Termenele şi ratele de rambursare

· Garanţiile

· Alte drepturi şi obligaţii

· Sancţiuni

Analiza periodică a calităţii portofoliului de credite angajate

Pe parcursul utilizării creditelor pentru activitatea de comerţ exterior, banca comercială analizează evoluţia economică şi financiară a debitorului, precizând nivelul riscului de nerambursare a creditelor angajate.

Această analiză este efectuată de către Serviciul datoriei, folosindu-se o serie de indicatori:

· Creditele restante

· Plata la timp a dobânzilor şi ratele scadente

· Plăţile restanta faţă de furnizori etc.

Pe baza acestor indicatori, serviciul datoriei caracterizează starea portofoliului de credite ca bună, dacă firma debitoare plăteşte dobânda şi creditele la scadenţă sau cu o întârziere de cel mult 7 zile (BCR); ca slabă, dacă întârzierea este până la 30 zile, şi necorespunzătoare, dacă întârzierile depăşesc 30 zile.

În funcţie de aceste calificative, portofoliul de credite poate fi caracterizat ca fiind:

· Credit standard-cel mai bun

· Credit în observaţie

· Credit substandard

· Credit incert

· pierdere

pentru aceste situaţii banca îşi va calcula ;I constitui provizioane, pentru acoperirea parţială sau totală a eventualelor pierderi.

Nivelul provizioanelor diferăde la o categorie la alta a portofoliului de credite, mergând de la 5%, în cazul creditelor în observaţie şi de la 20% pentru cele sub standard până la 50%, în cazul creditelor incerte şi 100% pentru cele cu risc major.

Pe lângă constituirea de provizioane banca poate recurge la măsuri sub forma refuzului la creditare pentru noi solicitări sau chiar la întreruperea utilizării în continuare a creditului aprobat.

3. FINANŢAREA COMERŢULUI EXTERIOR
Principalele operaţiuni de finanţare a comerţului exterior sunt:

1) Scontarea – este efectuată de o bancă comercială şi presupune cumpărarea  unor documente care atestă proprietatea deţinătorului asupra unor mărfuri, cumpărare care se realizează inainte de scadenţa titlurilor respective.

2) Caracterisica principală a operaţiunii este faptul că banca ce realizează scontarea nu preia de la vânzător riscul de neplată. Ultimul posesor al titlului rămâne solidar la plata cambiei respective, în cadrul acţiunii de regres.

3) Forfetarea – presupune cumpărarea de titluri de creanţă, în condiţiile în care banca cumpărătoare preia asupra sa toate riscurile de neplată. De aceea obiectul forfetării este reprezentat de titluri de creanţă cu un grad mai ridicat de garanţie (cambii avalizate, trate cu garanţie separată, garanţiii bancare).

4) Factoringul – este un contract care realizează o operaţiune de finanţare a comerţului exterior prin faptul că permite cedarea creanţelor deţinute de un exportator (aderent) pe care le are asupra clienţilor săi, unei personae numite factor; aceasta se obligă să încaseze aceste creanţe, fiind bubrogat,în acest scop, în toate drepturile pe care aderentul le are împotriva debitorilor săi.

Creanţele care fac obiectul contractului de factoring, se materializează în facturi internaţionale, care atestă expedierea mărfurilor. Şi în acest caz, riscul insolvabilităţii debitorilor şi riscul neplăţii la termen sunt în sarcina factorului, fără posibilitatea pentru acesta dea se întoarce  cu recurs împotriva aderentului. 

Scontarea şi forfetarea realizate de băncile româneşti au ca beneficiari societăţile comerciale, mixte şi regiile autohtone. Titlurile de creanţă care pot constitui obiectul operaţiunilor de scontare şi forfetare sunt reprezentate de: 

1. conosamente

2. Scrisori de trăsură

3. Trate

4. Bilete la ordin etc.

Firmele care vând titluri de creanţă primesc contravaloarea în valută, prin creditarea contului firmelor respective în maxim 2 zile lucrătoare de la data încheierii convenţiei de scontare/forfetare. În acest mod, pentru firmele în cauză se elimină efectele riscurilor economice şi valutare ce puteau să apară până la scadenţa titlurilor vândute bancii.

Costul operaţiunilor de scontare, forfetare şi factoring este determinat de condiţiile pieţei  creditului şi are în vedere:

· dobânda de bază practicată de bancă, 

· marja de risc, 

· comisionul de gestiune atitluriulor de către bancă

5) Contractul de leasing

Prin acest contract utilizatorul bunului exportat beneficiază de un credit în mod indirect sau sub forma valorii bunurilor pe care le foloseşte fără să le achite în momentul procurării. Achitarea se realizează de o firmă care cumpără bunurile respective cu scopul închirierii lor. Această societate financiară va încheia cu utilizatorul efectiv al bunurilor un contract de locaţie, prin care se stabilesc condiţiile de închiriere, nivelul chiriei etc.

Sunt cazuri în care contractul de leasing îl face direct firma  producătoare, sub forma închirierii de utilaje pentru unele servicii, sub forma inchirierii de aparatură electronică de calcul pe timpi parţiali al mai multe firme.

Prin sistemul de cote de chirie lunară, beneficiarul bunurilor plăteşte o sumă care depăşeşte preţul din catalog al produselor, dar în schimb, beneficiază de serviciile integrale ale bunurilor imediat după inchiriere.

3.1 SURSE ŞI TIPURI DE CREDITE INTERNAŢIONALE PENTRU COMERŢUL EXTERIOR

           Pieţele internaţionale financiare şi de credit îşi realizează produsele lor şi în scopul servirii fluxurilor de mărfuri şi servicii ce se cuprind în activititatea generală de comerţ exterior. Vor fi puse la dispoziţie informaţii privind accesul la fondurile financiare şi de credit, la costul acestora şi la condiţiile de rambursare, fonduri de tip credit si fonduri de tip financiar.



           Repartiţia de valoare în sprijinul comerţului exterior e motivată de condiţiile tehnice şi organizatorice ale tranfserului de proprietate de la exportator la importator (pentru mărfuri şi servicii) şi ale transferului de mijloace de plata de la debitor la creditor.

           Modalităţile de plată internaţionale presupun perioade de timp în care relaţiile economice internaţionale trec prin zona creditului comercial şi creditului bancar. In aceste perioade (şi chiar in perioada de fabricare a produselor destinate exportului), partenerii relaţiei comerciale fac apel la valoarea repartizabilă pe plan internaţional prin instituţiile pieţelor financiară şi de credit.

Surse de creditare/finanţare internaţionale

Principalele surse de creditare/finanţare sunt situate in context internaţional şi în cadrul economiilor naţionale.

 Pe plan internaţional se află:

· sursele gestionate de instituţiile financiar-monetare internaţionale (F.M.I., Banca Mondiala, B.E.R.D., banci regionale etc),

· sursele care apar pe piaţa eurovalutelor,

· sursele provenite de la Grupul celor 24 ţări dezvoltate etc,

 
 Pe plan naţional avem rezervele de creditare sau finanţare gestionate de:

· băncile comerciale ,

· guverne, 

· resursele proprii ale exportatorilor.

Resursele instituţiilor internaţionale

       
Formate prin participarea cu cote-părţi ale ţărilor membre , precum şi din alte surse (plasamentul de titluri, activitate de editură şi furnizare de informaţii etc) resusele respective sunt alocate, în principal, sub formă de:

· Credite pentru echilibrarea balanţelor de plăţi externe 

· Credite pentru proiecte de dezvoltare economică şi socială (proiecte care au efecte importante asupra schimbului internaţional de bunuri )


Daca avem în vedere activitatea Fondului Monetar Internaţional, acest organism dispunea, în aprilie 1994, de fonduri în valoare de peste 145 mld. USD. Tot la acea dată, F.M.I. avea angajate credite de peste 25 mld. USD, credite acordate prin mecanisme ordinare (6,2 mld. USD), mecanisme largite de creditare (6,3 mld. USD), Facilităţi pentru transformări structurale (2,7 mld. USD) etc.

In privinţa Băncii Mondiale acest organism dispune de fonduri în valoare de 142 mld. USD, acordând credite pe termen mediu şi lung în domeniul dezvoltării economice , realizării de obiective sociale  etc. 
Resursele pieţei eurovalutelor

Formată în context intertnaţional datorită unor aspecte organizatorice, dar şi ca efect al creşterii necesităţiilor de fonduri în monede convertibile, piaţa eurovalutelor a devenit principală sursă de alimentare a solicitărilor de credite pe termen scurt şi mediu, pentru derularea schimburilor economice internaţionale.

Annual, peste 100 mld. USD sunt contractate pe această piaţă de către agenţii economici din ţările OCDE (peste 80%). Montarea creditului se realizează de grupuri de bănci reunite intr-un consorţiu sub conducerea unei bănci principale.

Creditele pe termen scurt sunt destinate finanţării capitalului de lucru al firmelor, pentru creditarea comerţului exterior, în timp ce creditele pe termen mediu sunt utilizate pentru finanţarea investiţiilor şi creşterea capacităţilor de producţie existente. Termenul de creditare poate varia de la 24 ore la 12 ani.

În privinţa tipurilor de credite, pe această piaţă se acordă:

· Credite cu dobândă fixă;

· Credite cu dobândă variabilă.

Creditele cu dobândă fixă se acordă prin mai multe procedee:

· Credite sub formă de linii de credit – deschise pe termen limitat, de regulă 12 luni, perioadă în care beneficiarul poate trage tranşe în funcţie de necesităţi.

· Credite sub formă de avans

· Credite pentru descoperire de cont in valută


Creditele cu dobândă variabilă – sunt acordate prin mecanismul revolvingului, caz în care acordul de credit este ferm din partea băncii creditoare, ea asigurând realimentarea contului de credit la perioade care variază între 1 lună şi 12 luni, de fiecare dat[ fixându-se şi nivelul dobânzii, în funcţie de noile condiţii de pe piaţa creditului.

Beneficiarul creditului  are dreptul de a nu mai reânoi acordul, dacă consideră că noile condiţii nu-i mai sunt favorabile.

Pe piaţa eurovalutelor, după criza de insolvabilitate de la începutul anilor “80, băncile care operează pe piaţa înternaţională au pus bazele unei creditări fundamentate pe titluri de credit pe termen scurt (bilete la ordin pentru 1 lună până la 6 luni), titluri numite şi euro-notes. Ele sunt admise de instituţia care doreşte să-şi formeze disponibilităţi, putând fi prelungite, la scadenţă, pentru perioade care ajung la câţiva ani.

Procedeul a fost preluat şi de către guverne, înstituţii publice, firme, prin negocierea pe piaţa eurovalutelor a euro-biletelor de trezorerie, care reprezintă hârtii de valoare pe termen scurt, ce sunt plasate pe piaţă în mod obi;nuit, fără a fi necesară formarea unui sindicat de plasament.
Resursele din economiile naţionale

În cadrul fiecărei economii naţionale se formează fonduri care stau la bază unor cerditări internaţionale. Sursele de creditare sunt:

1) Rezerva valutară a ţării - ce poate fi utilizată pentru rambursarea creditelor externe, formarea unor depozite la bănci importante etc.

2) Disponibilităţile în valută ale băncilor comerciale - folosite pentru creditarea  comerţului exterior; aceste disponibilităţi  se formează prin depunerea şi păstrarea de valută în conturi bancare, de către agenţii economici, persoanele fizice, guvern, precum şi cumpărarea de valută de către bănci de pe piaţa valutară.

Fondurile în valută stau la baza acordării unor credite pentru realizarea importului/exportului, pentru scontarea titlurilor emise in relaţiile de comerţ exterior (cambia, conosamente, scrisori de trăsură, bilete la ordin etc.).


3) Propriile disponibilităţi în valută ale agenţilor economici - care pot fi folosite pentru creditarea indirectă a comerţului exterior, prin practicarea creditului – bail (contractul de leasing). Firma respective[ se interpune între producătorul de bunuri, în calitate de exportator şi utilizatorul efectiv al bunurilor, care nu are resursele valutare necesare plăţii integrale a valorii bunurilor importate, plătind doar chiria.


4) Fondurile gestionate de guverne – pot fi folosite ca sursă de creditare şi finanţare a comerţului exterior, direct sau prin intermediul băncilor specializate in garantarea şi asigurarea creditelor pentru comerţ exterior.

Tipuri de credite pentru comerţul exterior

După durata acordării, creditele se grupează în:

· Pe termen scurt (până la 12-18 luni)

· Pe termen mediu ( de la 1-1.5 ani la 5-7 ani)

· Pe termen lung (până la 10-15 ani)

În funcţie de persoana care acordă creditul:

· Credit commercial

· Credit bancar

În primul caz, persoanan care acordă creditul este chiar exportatorul (producătorul) bunului care face obiectul relaţiei economice externe; in al II-lea caz, creditorul este o bancă. Beneficiarul creditului extern este de regulă, importatorul; în unele cazuri, exportatorul poate fi contractantul creditului, pentru finanţarea producţiei bunului de export, dar în numele imporattorului, atunci când acesta nu prezintă garanţii suficiente pentru instituţiile bancare sau de finanţare a comerţului exterior.

O categorie aparte de creditare/finanţare a comerţului exterior se realizează prin intermediul operaţiunilor de leasing (creditare pe termen lung), scontare, forfetare şi factoring (pe termen scurt). În aceste procedee, sursele de creditare sunt utilizate pentru a cumpăra şi apoi a închiria bunuri sau pentru a cumpăra o serie de titluri, înainte de scadenţa lor, refăcând mai devreme disponibilităţile în valută ale emitenţilor hârtiilor d evaloare supuse tranzacţiilor pe piaţa creditului.

3.2 Creditarea activităţilor de comerţ exterior

Activitatea de comerţ exterior  cuprinde operaţiunile de export/import de bunuri şi servicii (transport, turism, alte servicii).

Dacă comerţul cu mărfuri este bine individualizat, cel cu servicii are ostructură complexă, în plină schimbare. Aici sunt cuprinse:

· Transporturile internaţionale şi activităţile conexe;

· Turismul internaţional;

· Schimbul de licenţe, invenţii, mărci, cunoştinţe tehnico-ştiinţifice;

· Asigurări şi reasigurări;

· Servicii bancare şi financiare;

· Servicii diplomatice, culturale, de educaţie etc.

Utilizarea produselor financiare şi de credit internaţionale

Activitatea de pregătire şi de realizare a comerţului exterior beneficiază de serviciile pieţelor internaţionale financiare şi de credit, contractând credite în valută, scontând titluri de credit sau asigurându-şi bunurile exporate şi cerditele.

Băncile comerciale acordă credite în valută pentru finanţarea fabricaţiei bunurilor destinate exportului (aprovizionarea cu materii prime, materiale, combustibil etc).

Tot aceste bănci acordă credite pentru exportul de produse, pe perioda de decontare, avănd la bază documentele care atestă livrarea mărfurilor la export.

Beneficiari ai acestor credite sunt firmele producătoare şi intermediare a operaţiunilor de export.

Creditele se acordă în moneda naţională, dar şi în valută, pentru importul de completare şi pentru cheltuielile în valută pe parcursul extern al operaţiuni de export. Termenul de acordare este de maxim 12 luni, cu excepţioa creditelor pentru imobilizări în produse cu ciclu lung de fabricaţie.

Activitatea de import este beneficiara principală a creditelor în valută contractate pe piaţa creditului bancar. Băncile comerciale furnizează sumele necesare plăţii internaţionale, completând mijloacele de plată procurate de importator pe piaţa valutară.

Tot importatorul este beneficiarul creditului commercial pe care furnizorul de produse i-l acordă pentru o perioadă de timp limitată.

Acest credit commercial generează titluri de credit de tipul cambiei, biletului la ordin etc., care pot intra înainte de scadenţă, în operaţiuni de scontare la bănci sau instituţii specializate. Importatorul , în cazul unor produse costisitoare şi de îndelungă folosire apelează la leasing.

Întregul process de realizare a comerţului exterior şi de creditare beneficiază de efectul asigurator al activităţii unor instituţii specializate sau al activităţii guvernului, prin acordurile internaţionale comerciale şi de plăţi semnate, prin serviciile reprezentanţelor comerciale şi dip[olmatice din străinătate, prin fondurile puse la dispoziţia băncii ce garantează şi asigură exporturile şi creditele pentru comerţ exterior.

3.3 ASIGURAREA CREDITELOR DE IMPORT/EXPORT

În derularea relaţiilor de comerţ exterior sunt iminente riscurile economice, politice, militare, valutare etc. exportul de bunuri poate fi afectat de riscul neprimirii contravalorii mărfurilor sau cu riscul întârzierii plăţii, care sunt datorate dificultăţiilor financiare ale cumpărătorului, măsurilor financiare şi monetare restrictive luate în ţara importatorului, distorsiunilor intervenite pe lanţul instituţiilor implicate în realizarea relaţiei de plată.

Importatorul poate fi afectat de riscuri cauzate de nerespectarea clauzelor contractuale de către exportator, de dificultăţi în derularea plăţilor etc.

Aceste riscuri au determinat luarea unor măsuri de sprijinire a comerţului exterior prin intermediul asigurării creditelor de export.

În majoritatea ţărilor au fost create:

· Departamente în cadrul unor ministere 

· Societăţi pe acţiuni cu capital de stat

· Organisme publice

· Banci de tipul Eximbank

Aceste instituţii asigură activitatea de comerţ exterior împotriva riscurilor politice ( de neplată rezultând din restricţiile impuse de autorităţile guvernamentale din ţara debitorului), riscuri de transfer al sumelor datorate, riscuri comerciale pe termen mediu şi lung.

Produsele activităţii de asigurare sunt:

· poliţele globale - prin care se asigură riscul pe termen scurt pentru întreaga cifră de afaceri a asiguratului ;

· poliţele specifice – prin care se asigură riscurile pe termen mediu şi lung pentru un singur contract ( la bunuri care nu sunt destinate investiţiilor). Ambele tipuri de poliţe acoperă fie numai riscurile intervenite după livrarea mărfurilor, fie pe cele  din perioda prelivrării şi postlivrării.

Unele instituţii de asigurare oferă şi alte tipuri de produse tip asigurare:

1. Asigurări împotriva pretenţiilor nejustificate ale cumpărătorilor, fluctuaţiei valutei în care se face plata contractului (Anglia-Departamentul de Garantare a Creditelor de Export).

2. Asigurări pentru acoperirea riscurilor valutare, asigurări suplimentare pentru garanţii şi contragaranţii, asigurări pentru utilaje de construcţii (Franţa – instituţia COFACE).

3. Asigurări pentru contractele de leasing, lucrări de construcţii,privind riscul investiţiilor de capital etc.(Germania – instituţia HERMES).

Majoritatea instituţiilor care acorda asigurări privind comerţul exterior îşi desfăşoară activitatea fie în numele şi contul statului, fie atât în numele şi contul statului, cât şi în nume şi cont propriu.

În România a fost înfiinţată Banca de Export Import (Eximbank), cu atribuţii în domeniul asigurării creditelor de export şi alte produse specifice sprijinirii comerţului exterior.

Poliţa globală este diferenţiată în funcţie de zona unde are loc relaţia economică externă: ţări în cadrul OCDE şi alte ţări.

Pentru prima grupă se asigură CA a exportatorului împotriva riscului de insolvabilitate comercială şi întârziere a plăţii din partea cumpărătorului extern.

A doua zonă asigură riscurile politice şi comerciale.

Procentul asigurat acoperă circa 75-85% din valoarea CA.

Poliţa specifică are în vedere asigurarea unei tranzacţii de export pentru riscuri comerciale (ţări în cadrul OCDE) şi riscurile comerciale şi politice.

La emiterea poliţelor se acordă o limită de credit care este utilizabilă 12 luni. La poliţa globală, după perioda de 12 luni aceasta se reânoieşte automat, dacă nu se solicită contrariul. La poliţa specifică, dacă livrarea din cadrul contractului asigurat are un caracter permanent, menţinându-se la un anumit nivel, poliţa respectivă se transformă în poliţă revolving.

Plata primelor de asigurare se face lunar, în lei sau valută, în funcţie de CA realizată prin export.

Despăgubirea, egală cu procentul asigurat, se va acorda exportatorului în cazul producerii riscului asigurat în lei, orice convertire în valută făcâdu-se la cursul în vigoare în ziua începerii riscului asigurat.

Banca de Export Import (Eximbank) pune la dispoziţia agenţilor economici şi alte tipuri de produse, necesare pentru promovarea relaţiilor economice internaţionale ale exportatorilor români.

Un astfel de produs este Analiza Risc de Ţară. Riscul de ţară arată gradul de incertitudine care poate afecta un credit sau alt produs financiar dat în favoarea unui client din ţara al cărui risc se determină.

Riscul de ţară este utilizat pentru adoptarea deciziei de a exporta, pentru alegerea modalităţii de plată, a monedei de evaluare şi de plată, pentru precizarea clauzelor şi garanţiilor solicitate partenerului.

Analiza riscului de ţară are în vedere:

· Situaţia politică

· Situaţia economică

· Situţia balanţei de plăţi şi a sistemului financiar – bancar

· Probleme în relaţiile bilaterale cu România

Produsul se obţine sub forma clasei de risc în care se încadrează ţara respectivă, precum şi efectele pentru eventualul exportator în această ţară ale  acestei informaţii şi ale riscurilor identificate.

Un alt produs este Informaţia Comercială şi de Credit şi constă în Raportul elaborat de bancă, pe baza informaţiilor proprii şi a celor furnizate de instituţiile  specializate naţionale şi internaţionale, privind evaluarea firmei partenere şi limita maximă a creditului ce poate fi acordat acesteia.

Raportul cuprinde date generale de prezentare a firmei partenere, date financiare, nivelul standingului financiar, determinat pe baza indicatorilor de lichiditate, solvabilitate, rentabilitate etc.

Etapa de expolatare a investiţiei internaţionale

Funcţionarea obiectivului construit solicită, de asemenea, pieţele sistemului financiar şi monetar internaţional. Sunt prezente noi mobilizări de fonduri (în special de pe piaţa creditului), au loc operaţiuni de deconectare internaţională, plăţi în valuta şi în moneda locală pentru plata salariilor, cumpararea de materii prime, energie, plata impozitelor etc.









Rezultatele economice, costurile şi profitul sunt evaluate cu ajutorul unui etalon cu recunoaştere internaţională; cu ajutorul unei monede convertibile se va ţine şi evidenţa contabilă. Serviciile băncilor comerciale sunt utilizate pentru păstrarea disponibilităţilor în valută şi în moneda locală şi pentru realizarea plăţilor şi transferurilor internaţionale.  

Tot în această etapă are loc determinarea dividendelor ce se cuvin participanţilor la constituirea capitalului social, precum şi transferul acestor dividende spre acţionarii    

străini şi locali


Etapa de lichidare a investiţiei internaţionale

  In situatii deosebite sau la dorinta investitorului strain poate avea loc transferul de proprietate spre partenerii locali  sau  spre statul din tara beneficiara a investitiei.

Legislatia nationala si cauzele internationale prevad asemenea situatii si le stabilesc in mod expres.

              Pentru cazurile de nationalizare ,expropriere sau rechizitionare se respecta pro-

Cedurile legale si se acorda despagubirile corespunzatoare valorii investitiei  

despagubire care trebuie sa fie “prompta, adecvata si efectiva”.Despagubirea sau sumele

obtinute din vanzarea actiunilor, partilor sociale, obligatiunilor si a altor efecte de comert se vor transfera in strainatate in valuta convenjta.

 Operatiunile legate de lichidarea proprietatii straina determina solicitarea instrumentelor si activitatilor de pe pietele sistemului financiar si monetar international.

4  REALIZAREA INVESTIŢIILOR STRĂINE ÎN ROMÂNIA
              Legislaţia României prevede posibilitatea realizării de investiţii străine pe teritoriul ţării, asigurând investitorilor externi “garanţii şi facilităţi, precum şi folosirea integrală şi nelimitată a rezultatelor.”

                 În sensul Legii nr. 35/1991, republicată în 1993, prin investiţii străine în România se înţelege : 

· construirea de societăţi comerciale, filiale sau sucursale, cu capital integral străin sau în asociere cu parteneri români;

· participarea la majorarea capitalului social al unei societăţi existente;

· concesionarea, închirierea sau locaţia gestiunii a unor activităţi economice, servicii   publice , unităţi de producţie etc;

· dobândirea dreptului de proprietate, de creanţe etc.

                 Intrarea investitorului străin în ţara este aprobată de Agenţia Română de Dezvoltare şi de alte instituţii abilitate. Investitorul străin trebuie să respecte legislaţia română,”să nu încalce normele de protecţie a mediului înconjurător, să nu aducă prejudicii intereselor de securitate şi de apărare naţională a României şi să nu dăuneze ordinii publice, sănătăţii şi moralei.” 
Garanţii şi facilităţi acordate investitorilor străini

Pentru a crea o motivaţie suficient de mare, economia românească trebuie să ofere investitorilor străini garanţii şi facilităţi efective şi competitive cu cele acordate de alte ţări. Concurenţa pe piaţa fondurilor financiare e deosebit de dură, amplificată fiind şi de un lobism violent. In condiţiile în care în clasamentele bonităţii suntem pe un loc destul de departe de zona atractivă pentru investitori, garanţiile şi facilităţile trebuie să compenseze imaginea  nefavorabilă pe care o are în prezent România şi economia sa.

Legea privind regimul investiţiilor străine prevede garanţii în privinţa măsurilor de naţionalizare,a despăgubirilor, a drepturilor de participare la conducerea şi gestionarea investiţiei realizate. Un capitol principal al garanţiilor se referă la dreptul investitorului străin de a putea transfera în ţara sa divindendele, drepturile de autor, sumele din vânzarea de titluri, sumele provenite din despăgubiri etc. Chiar şi aşa, aceste garanţii sunt nesemnificative in condiţiile riscului de ţară aferent României.

 
In privinţa facilităţilor, Legea nr.241/1998 pentru aprobarea Ordonaţiei de Urgenţă a Guvernului nr.92/1997 privind stimularea investiţiilor directe vine să precizeze aceste aspecte.

 Facilităţile privind investiţiile directe vizează:
            -scutirea de la plata taxelor vamale şi a TVA a importului de bunuri care constituie aport în natură la capitalul social al unei societăţi comerciale sau care reprezintă contribuţia la o asociaţie în participaţiune ori la o asociaţie familială, necesară pentru realizarea obiectivului de activitate;

              -deducerea, din profitul impozabil, a cheltuielilor privind amortizarea, chiar şi în cazul în care contribuabilul a optat pentru amortizarea accelerată;

               -scutirea de la plata impozitului pentru profitul reinvestit; 


   -pentru investiţile ce vor fi realizate în economie, în societăţi nou-create, care depăşesc 500000 USD sau echivalentul în lei, cu excepţia sectorului bancar se acordă reducerea impozitului pe profit corespunzator valorii investiţiei. Astfel :

· pentru investiţii între 500.000-1.000.000 USD reducerea impozitului pe profit faţă de cota în vigoare e de 10% pe o perioada de 2 ani;

· pentru investiţiile între 1.000.000-5.000.000 USD reducerea e de 15% pe o perioada de 3 ani;

· pentru investiţiile între 5.000.000-20.000.000 USD reducerea e de 25% pe o perioada de 4 ani;

·  pentru investiţiile între 20.000.000-35.000.000 USD reducerea e de 50% pe o perioada de 5 ani;

· pentru investiţiile între 35.000.000-50.000.000 USD reducerea e de 75% pe o perioada de 7 ani;

· pentru investiţiile  de peste 50.000.000 USD se acordă o scutire de impozit pe o perioada de 10 ani.         

 În cazul în care însă obiectivul investiţional nu funcţionează o perioadă corespunzatoare dublului perioadei pentru care se acordă facilitatea, investitorul va fi obligat să platească impozitul aferent profitului înregistrat.

   


Exigenţe financiare şi monetare

         Acceptarea unei investiţii străine e condiţionată de îndeplinirea unor exigenţe financiare şi monetare cuprinse în legislaţie sau în structura studiilor de fezabilitate.

           În primul rând se condiţionează acordarea garanţiilor şi facilităţilor de  nivelul aportului în natură şi în numerar efectiv vărsat, aport care trebuie să reprezinte minimum 20% din capitalul social, dar nu mai puţin de 10.000 USD.

            În al doilea rând, diagnosticul financiar al investitorului, al firmei primitoare a investiţiei şi al obiectivului construit sau dezvoltat trebuie să prezinte indicatori economici şi financiari cu un nivel acceptabil.  
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	Dificultăţile economice şi monetare care au marcat economia Mexicului în anul 1995 au atras intervenţia …Administraţiei S.U.A.! Circa 35 miliarde de dolari din rezerva guvernamentală au fost puse la dispoziţia Mexicului pentru a opri prăbuşirea monedei mexicane. Gestul S.U.A. a fost justificat, în principal, de apărarea intereselor investitorilor săi care dispun de numeroase investiţii în Mexic. O cădere prea mare a monedei mexicane afecta şi interesele acestor investitori, riscul valutar afectând câştigurilela capitalul investit în Mexic.








